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Rectl otcove rétoriky
Rhesis = recC

Gorgias - 1. rétor. Skola 426 pr. n |. Sila reci

Demosthenes - Filipiky, prvni 351 pr. Kt.
—  Recdnické otazky, zvolani
— Kaminky pod jazyk, meC nad rameno, prekrik. priboj

Aristoteles - ,Rhetorica” 320 pr. n. .

— Natura — hlasivky (pri chrapotu nezesilovat)

— Ars et doctrina — napodoba i uéeni od nesSiku
— Exercitatio

Hlavni principy:

1. Ethos —zodpovédnost x demagogové (demos, ago = vedu)
2. Pathos — vnitrni zaujeti

3. Logos - stavba, rad, schody nahoru
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Marcus Tullius Cicero (106 — 43 pr. n. |.)

Trojiho si musi fecnik hledet: Co rika, kde to rika a jak to
rika.

Spasa/zdravi lidu je nejvyssim zakonem. (Salus populi est
suprema lex.)

Devet desetin moudrosti je — byt moudry vcas.
Marcus Fabius Quintilianus (35 -96)

Kazdeé slovo, které neslouzi ani k pochopeni, ani k ozdobe,
ze nazvat chybnym.

Nezazivny ucitel je jako vyprahla puda pro nezné rostliny.

Lepe ztratit pritele nez vtip.



Jan Amos Komensky

1. Hojnost
— Bohatost, pestrost, synonyma
— Hlasova modulace (forte i pianissimo)

2. Svetlost
— Transparentnost, pochopitelnost

3. Libeznost

— Naladit, motivovat (Opilcum: ,, Tak nevim, mam-li
peklem je strasiti Ci nebem vabiti?®)

4. Mocnost
— Nikoli mocenske, ale nekam lidi posunout, zmenit



Situace prezentace

* Prezentujici — motivuje: nadchne, shrne, da
do souvislosti, zavtipkuje, vyvetra mistnost
(dalajlama) ale i odradi: uspi monotonnosti,
nevhodnym tempem, aroganci, ironii,
historkarenim, drby, pseudointelektualnosti...

 Publikum — overit ocekavani, na co, na koho a
proc prisli, miru odbornosti. Prubézna zpéetna
vazba. Naladit se na jejich zpusob mysleni.

* Prostor — kolik lidi, akustika, moznosti techniky
(tma uspava), ruseni (mobily, zrusena joga
vlivem souseda), teplota, pruvan, obcerstveni.

* Praesentare = lat. odevzdat, poskytovat



Ffektivita uceni

1. Cteni nejméné — |épe u strukturovaného a
barevneé odliSsenéeho textu

2. Poslouchani mluvcéiho

3. Prevypraveni nekomu. USA — seminars,
papers.

4. Pougziti pri hre; a jeste lepe v praxi — aktivizace
studentu, zmena formatu. Mistr a zak — nejen
umelecke skoly.



Vyuka

 Otokar Brezina

« Vyvojovy ukol — osamostatnéni, rezistence vuci autorité
(projekce na ucitele), radikalismus

« Ucinit spojence — vuci nudné pasazi, hladu...

 Zrusit bariéru mezi 2 oddelenymi svety. Dotazy (prof .
Bélohradsky: ,, To muze byt jen jeden”, ZS — Pythagorova
véta), hlasovani (Tomas Sedlacek: ,Kdo by snizil
duchody? Mate tu kamery?“ — Cilem kontakt.

* Vymezit hranice — pravidla. Hluk, cteni pod lavici, sms,
facebook... Co jeste ,nevnimame"?

- Mit je rad — Stanislavskij, zakladni naladéeni, nad
veskerou techniku



Bavici se student

* Pohled — bez pauzy, chuze jejich smérem
« Pauza - Ize umocnit pohledem

* Verbalizace ,Mate k tomu nejaky dotaz”? Chapu,
ze... ale zkuste tiseji, mne se takhle spatne
mluvi®. Vzajemne predstirani, dohoda a
sebeucta.

* Privilegium — ukol pro zvaniciho
* Dotaz — co vam vadi, slysite podruhe...?
» Vykazani zvaniciho, i jen navrhnout

e Odchod a zadani samostudia



Donald Trump

Think about your audience first.
Get your audience involved.

Be prepared. (Notes)

Be a good storyteller.

Be an entertainer. (Humor — timing)
Be able to laugh at yourself.
Think on your feet. (Spontaneity)
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Listen. (Tune in)
10. Have a good time. (It's contagious)

Be aware of the common denominator.



Vystavba sdeleni

- CO, PROC A JAK

- Uvod - vtip (riskantni), zajimava otazka, prihoda,
zajimavost. (Sporné - omluva, miceni)

* Protiargumenty (Scholastika, Francie dodnes). Persuasivni
technika. Gradace argumentu.

« Otazky — Co nejdfive. Na potreby posluchacu. Nenutit
odpovidat, dat Cas. Neztrapnovat mylici se. (Velmi dobre! A
kromé toho mozna jeste lépe...)

« Triady, s emocionalnim stupnovanim

« Metafory — ozdoba, kognitivni i generativni. (Elektricky
proud jako potrubi)

« Psychoprestavky — historka, priklad, zert

« Zaver — hlavni argument, vyzva (AIDA), podékovani



Presvedcovani 1

Opakovana expozice stimulu (100x lez. Student v Cerném
pytli — od nepratelstvi pres zvédavost k sympatii)

Vyzdvihovani prinosu, prednosti — prehaneni. Zamlcovani
nebo bagatelizovani nevyhod, rizik.

Ultimativni strategie — natlak

Citacni strategie — odvolavani se na autority, celebrity,
statistiky, priklady, grafy

Prosebné strategie — citove vydirani

Kognitivni disonance — nekonzistentniho, sporneho — tak
prezentovat nezadouci. Preference (zdanlive) logickeho a
spolecCensky prijatelného.

Hrozba — i skryta, v legraci, nadsazce. Nedostatek (poslednich
Far Kusu, ctltevIX Sekvence: poznatek / vyhody pfizpusobeni se /
rgst %/ pfipadé neprizpusobeni. odmitani Spolecenska
adaptace.



Presvedcovani 2

- Message makers — vyrobci zprav, poradi, cas.
Konkurence o nastolovani ,dulezité” agendy.

- Naborove strategie — sekty Neformalnost, my
spravni a oni Spatni. O nauce se nepochybUJe
ma prednost pred zkusenosti. Kontrolovana
komunikace ve vymezenem prostredi.

* Spacsky efekt — verohodnost zpravy se v Case
ztraci, neverohodna muze nabyvat presvedcivosti

 Band-wagon efekt — sroceni lidi, hluk, atrakce.
Napodoba (nakupniho) chovani.



Neverba

ni komunikace 1

Informace: télo 55 %, hlas 38 %, text 7 %

,Detstina“ — Prof. lvan Vyskocil

Kvalita pohybu
— Plynulost, nahlost, zpomaleni
— Lehkost x sila
— Primost x konfuznost
— Pohyby z centra

Gesta

— |ldealné mezi pupkem a oCima

— Pozor na ,ostré predmety”

— Zapojeni obou rukou, nekdy i soucasne

— Neurotické zlozvyky (zmoulani, bubnovani...)



Neverbalni komunikace 2

* Drzeni tela — otevrenost x horni a dolni zamky

« Nacvikové chuze — prvni dojem (kniha), imitace,
archetypy

* Oc¢ni kontakt
— Od uvodniho pozdravu
— Nejméné na krajich — pomaha chodit
— Oblibenci, yes man
— Ne do stropu, z okna, na zem, stale do pocitace

Dikce
— Hluboky hlas — davéra.
— Zmeény rychlosti i tonu.
— Parazitni slova (studenti pocitaiji)



Protl stresu

Dychani
— Predem hluboké bfisni
— Behem projevu jako leknuti (vic by zvySovalo tenzi)

« Grounding — vnimat zakotveni, Siroka zakladna

- Sebevyladeni — oblibena hudba, prijemna vzpominka,
predstava pohodove situace a skveleho vykonu

« Kongruence — sdélime svuj pocit
 Povedomi o case — kolik zbyva latky
- Tréma — predstava nahych posluchacu; nataceni filmu

- Prestavka — tekutiny, hladina glykémie i hormond,
abreaktivni vulgarismus...

o ;[ré_Pink — i doma, zejména nejhorsi otazky, take Casovy
imit.



